Proiect UE

Republica Moldova
CONSILIUL CONCURENTEI

Publicat: 2026 in Monitorul Oficial Nr. art.

HOTARARE Nr.
din 2026

cu privire la aprobarea Regulamentului privind aplicarea art.6 din Legea concurentei nr. 183/2012 la
categoriile de acorduri verticale si practici concertate

Tn temeiul art. 41 alin. (1) lit. ¢), art. 46 alin. (6) lit. ¢) din Legea concurentei nr. 183/2012 (republicati
n Monitorul Oficial al Republicii Moldova, 2023, nr. 351-354, art. 620), Legii nr.112/2014 pentru ratificarea
Acordului de Asociere intre Republica Moldova, pe de o parte, si Uniunea Europeand si Comunitatea Europeana
a Energiei Atomice si statele membre ale acestora, pe de alta parte (Monitorul Oficial al Republicii Moldova,
2014, nr.185-199, art.442), si actiunii nr. 2 din clusterul 2, anexa A, capitolul 8 ,Politica Tn domeniul
concurentei” din Programul national de aderare a Republicii Moldova la Uniunea Europeana pentru anii 2026-
2029, aprobat prin Hotararea Guvernului nr. 306/2026 (Monitorul Oficial al Republicii Moldova, 2026, nr. 269-
288, art.319), si

n scopul transpunerii prevederilor Regulamentului (UE) 2022/720 al Comisiei din 10 mai 2022 privind
aplicarea articolului 101 alineatul (3) din Tratatul privind functionarea Uniunii Europene la categoriile de
acorduri verticale si practici concertate (JO L 134, 11.5.2022, p. 4), modificat prin Regulamentul (UE) 2024/323
al Comisiei din 19 ianuarie 2024 (JO L 323, 22.1.2024, p.1), rectificat prin (JO L 90155, 1.12.2023, p.1),

Plenul Consiliului Concurentei
HOTARASTE:

1. Se aproba Regulamentul privind aplicarea art. 6 din Legea concurentei la categoriile de acorduri
verticale si practici concertate (se anexeaza).

2. Evaluarea categoriilor de acorduri verticale si practici concertate care sunt exceptate in temeiul art.
6 din Legea concurentei nr. 183/2012 incheiate pana la data intrérii in vigoare a prezentei Hotérari
se va realiza pe baza normelor materiale ale actului normativ in vigoare la data savarsirii faptei.

3. Interdictia prevazuta la art.5 din Legea concurentei nr.183/2012 nu se aplica un an ulterior
intrdrii in vigoare a prezentei Hotarari pentru acordurile in vigoare si care nu indeplinesc
conditiile de exceptare stabilite prin prezentul regulament, dar care indeplinesc conditiile de
exceptare stabilite prin Hotararea Plenului Consiliului Concurentei nr. 13 din 30.08.2013.

4. Prezenta hotarare intra in vigoare la 01.01.2027.

PRESEDINTELE PLENULUI
CONSILIULUI CONCURENTEI Alexei GHERTESCU

Nr. Chisiniu, __ 2026.



Aprobat
prin Hotararea Consiliului Concurentei
nr. /2026

REGULAMENT
privind aplicarea art. 6 din Legea concurentei nr. 183/2012 la categoriile de acorduri verticale si
practici concertate

Capitolul 1
DISPOZITII GENERALE

1. Prezentul Regulament asigurd cadrul juridic privind conditiile de aplicare a exceptarii prevazute
de art. 6 din Legea concurentei nr. 183/2012 pentru anumite categorii de acorduri verticale si
practici concertate care intrd sub incidenta art. 5 din Legea concurentei nr. 183/2012.

2. Regulamentul se aplica pentru categoriile de acorduri care sunt considerate ca indeplinesc, de
reguld, conditiile prevazute de art. 6 alin. (1) din Legea concurentei nr. 183/2012, pragul cotei de
piatd necesar a fi indeplinit pentru a beneficia de exceptare, cazurile de neaplicare a exceptarii si
cazurile individuale cand poate fi retras beneficiul exceptarii stabilit de prezentul Regulament.

3. Categoria de acorduri care poate fi considerata ca respectand, in mod normal, conditiile prevazute
la art. 6 alin. (1) din Legea concurentei nr. 183/2012, include acordurile verticale pentru
cumpararea ori vanzarea de bunuri sau servicii, atunci cand acordurile respective sunt incheiate
intre intreprinderi neconcurente, intre anumite intreprinderi concurente ori de cdtre anumite
asocieri de comercianti cu amanuntul. Aceasta include, de asemenea, acorduri verticale care contin
dispozitii auxiliare privind transferul sau utilizarea drepturilor de proprietate intelectuala.
Sintagma acorduri verticale ar trebui inteleasd ca incluzand practicile concertate corespunzatoare.

4. Pentru aplicarea art. 6 din Legea concurentei nr. 183/2012 fatd de categoriile de acorduri verticale
si practici concertate prin prezentul Regulament, nu este necesar sa se defineasca acordurile care
pot intra sub incidenta art. 5 din Legea concurentei nr. 183/2012. La evaluarea individuala a
acordurilor in temeiul art. 5 din Legea concurentei nr. 183/2012 se ia in considerare mai multi
factori, in special structura pietei relevante in ceea ce priveste cererea si oferta.

5. Pot beneficia de exceptare pe categorii stabilite prin prezentul Regulament acordurile verticale
pentru care se poate estima cu suficienta certitudine cd indeplinesc conditiile prevazute la art. 6
alin. (1) din Legea concurentei nr. 183/2012.

6. Schimbul de informatii dintre furnizor si cumpdrator poate contribui la efectele favorabile
concurentei ale acordurilor verticale, in special la optimizarea proceselor de productie si
distributie. Cu toate acestea, in cazul distributiei duale, schimbul de anumite tipuri de informatii
poate cauza preocupdri orizontale. Prin urmare, prezentul Regulament ar trebui sd excepteze
numai schimbul de informatii dintre un furnizor si un cumparator intr-un scenariu de distributie
duald in cazul in care schimbul de informatii este atat direct legat de punerea in aplicare a
acordului vertical, cat si necesar pentru a imbunatati productia sau distributia bunurilor sau
serviciilor contractuale.

7. Prezentul Regulament nu ar trebui sa excepteze acorduri verticale ce contin restrictii care sunt
susceptibile sa restrdngd concurenta si sd aducd prejudicii consumatorilor sau care nu sunt
indispensabile pentru atingerea efectelor de crestere a eficientei. In special, beneficiul exceptarii
pe categorii instituit de prezentul Regulament nu ar trebui sa se aplice acordurilor verticale care
contin anumite tipuri de restrangeri grave ale concurentei, cum ar fi preturile de revanzare minime
si fixe si anumite tipuri de protectie teritoriala, inclusiv prevenirea utilizarii eficace a internetului
in scopul vAnzarii sau anumite restrictii privind publicitatea online. In consecinti, restrictiile
referitoare la vanzarile online si publicitatea online ar trebui sa beneficieze de exceptarea pe
categorii stabilita prin prezentul Regulament, cu conditia ca acestea sa nu aiba ca obiect, direct sau
indirect, separat sau in combinatie cu alti factori controlati de parti, impiedicarea utilizarii eficace
a internetului de catre cumpardtor sau clientii sdi pentru véanzarea de bunuri sau servicii
contractuale cdtre anumite teritorii ori anumiti clienti sau impiedicarea utilizarii unui canal de
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publicitate online in ansamblul sau, cum ar fi serviciile de comparare a preturilor sau publicitatea
in motoarele de cautare. De exemplu, restrictiile referitoare la vanzérile online nu ar trebui sa
beneficieze de exceptarea pe categorii prevazuta de prezentul Regulament daca obiectivul lor este
de a reduce in mod semnificativ volumul cumulat al vanzérilor online de bunuri sau servicii
contractuale pe piata relevanta sau posibilitatea consumatorilor de a cumpara online bunurile sau
serviciile contractuale. Clasificarea unei restrictii ca restrictie grava in sensul pct. 33.5 poate lua in
considerare continutul si contextul restrictiei, dar nu ar trebui sd depindda de circumstantele
specifice pietei sau de caracteristicile individuale ale partilor.

Anumite tipuri de acorduri verticale pot imbunatati eficienta economica in cadrul unui lant de
productie sau de distributie prin facilitarea unei mai bune coordondri intre intreprinderile
participante. In special, acestea pot duce la o reducere a costurilor de tranzactie si de distributie ale
partilor si la o optimizare a nivelului vanzarilor si investitiilor acestora.

Probabilitatea ca asemenea efecte de crestere a eficientei sd compenseze anumite efecte
anticoncurentiale cauzate de restrictiile incluse in acordurile verticale depinde de puterea de piata
a partilor participante la acord si, in special, de mdsura in care aceste intreprinderi resimt
concurenta altor furnizori de bunuri sau servicii, pe care clientii acestora le considerd ca fiind
interschimbabile sau substituibile intre ele, in functie de caracteristicile produselor, de preturile
acestora si de scopul in care urmeaza sa fie utilizate.

Se poate presupune cd, atunci cand cota pe care o detine fiecare intreprindere parte la acord pe
piata relevanta nu depaseste 30 %, acordurile verticale care nu contin anumite tipuri de restrangeri
grave ale concurentei determind, in general, o imbunatatire a productiei sau a distributiei si asigura
consumatorilor o parte echitabila din beneficiile obtinute.

Peste pragul de 30 % al cotei de piatd, nu se poate presupune ca acordurile verticale care intra sub
incidenta art. 5 din Legea concurentei nr. 183/2012 vor da nastere in general unor avantaje
obiective de o asemenea natura si dimensiune ncat sa compenseze prejudiciile pe care le creeaza
concurentei. In acelasi timp, nu existd nicio prezumtie ci aceste acorduri verticale intrd sub
incidenta art. 5 din Legea concurentei nr. 183/2012 sau nu indeplinesc conditiile prevazute la art. 6
alin. (1) Legea concurentei nr. 183/2012.

Economia platformelor online joaca un rol tot mai important in distributia de bunuri si servicii.
Intreprinderile care isi desfisoard activitatea in economia platformelor online fac posibile noi
modalitati de desfasurare a activitdtii comerciale, dintre care unele nu sunt usor de incadrat intr-0
categorie cu ajutorul conceptelor asociate acordurilor verticale din economia traditionald. In
special, furnizorii de servicii de intermediere online permit intreprinderilor sa ofere bunuri sau
servicii altor intreprinderi sau consumatorilor finali, cu scopul de a facilita initierea de tranzactii
directe intre intreprinderi sau intre Intreprinderi si consumatorii finali. Acordurile privind
furnizarea de servicii de intermediere online sunt acorduri verticale si, prin urmare, ar trebui sa
poata beneficia de exceptarea pe categorii stabilitd prin prezentul regulament, sub rezerva
conditiilor prevazute in prezentul regulament.

Definitia serviciilor de intermediere online utilizatd in Legea privind promovarea echitatii si a
transparentei pentru intreprinderile utilizatoare de servicii de intermediere online nr. 53/2026 ar
trebui adaptati in sensul prezentului Regulament. Tn special, pentru a reflecta domeniul de aplicare
al art. 5 din Legea concurentei 183/2012, definitia utilizata in prezentul Regulament ar trebui sa se
refere la intreprinderi. Aceasta ar trebui sa includa, de asemenea, serviciile de intermediere online
care faciliteaza initierea de tranzactii directe intre intreprinderi, precum si pe cele care faciliteaza
initierea de tranzactii directe intre intreprinderi si consumatorii finali.

Distributia duald se referd la scenariul in care un furnizor vinde bunuri sau servicii nu numai la
nivelul din amonte, ci si la nivelul din aval, concurand astfel cu distribuitorii sai independenti. In
acest caz, in absenta unor restrictii grave si in cazul In care cumpardtorul nu concureaza cu
furnizorul la nivelul din amonte, impactul negativ potential al acordului vertical asupra relatiei de
concurentd dintre furnizor si cumpardator la nivelul din aval este mai putin important decat
impactul potential pozitiv al acordului vertical asupra concurentei in general, la nivelul din amonte
sau din aval. Prin urmare, prezentul Regulament ar trebui sd excepteze acordurile verticale
incheiate 1n astfel de scenarii de distributie duala.
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Justificarea exceptarii acordurilor verticale in scenariile de distributie duala nu se aplica
acordurilor verticale referitoare la furnizarea de servicii de intermediere online, in cazul in care
furnizorul de servicii de intermediere online este, In acelasi timp, o Intreprindere concurenta pe
piata relevantd pentru vanzarea bunurilor sau serviciilor intermediate. Furnizorii de servicii de
intermediere online care au o astfel de functie hibridd pot avea capacitatea si motivatia de a
influenta rezultatul concurentei pe piata relevantd pentru vanzarea bunurilor sau serviciilor
intermediate. Prin urmare, prezentul Regulament nu ar trebui sa excepteze astfel de acorduri
verticale.
Prezentul Regulament nu ar trebui sd excepteze restrictiile pentru care nu se poate presupune cu
suficientd certitudine cad Indeplinesc conditiile prevazute la art. 6 alin. (1) din Legea concurentei
nr. 183/2012. In special, pentru a asigura accesul pe piata relevanti si pentru a preveni coluziunea
pe aceastd piatd, exceptarea pe categorii ar trebui si fie subordonati anumitor conditii. In acest
sens, exceptarea obligatiilor de neconcurentd ar trebui limitatd la obligatiile care nu depasesc o
durata de cinci ani. Obligatiile prin care se impune membrilor unui sistem de distributie selectiva
sd nu vanda marcile anumitor furnizori concurenti ar trebui, de asemenea, excluse de la beneficiul
aplicarii prezentului regulament. Beneficiul aplicarii prezentului Regulament nu ar trebui sa se
aplice obligatiilor de paritate la vanzarea cu amanuntul prin care se impune cumparatorilor de
servicii de intermediere online sa nu ofere, sa nu vanda sau sd nu revanda bunuri sau servicii
utilizatorilor finali in conditii mai favorabile cu ajutorul unor servicii de intermediere online
concurente.
Prezentul Regulament nu se aplica acordurilor verticale care fac obiectul unui alt Regulament de
exceptare pe categorii, cu exceptia cazului in care se prevede altfel intr-un astfel de Regulament.
Consiliul Concurentei poate decide ca prezentul Regulament nu se aplica acordurilor verticale care
contin restrictii specifice referitoare la piata respectiva atunci cand retelele paralele de restrictii
verticale similare acopera peste 50 % dintr-o piatd relevanta.
Limitarea segmentului de piatd, neexceptarea anumitor acorduri verticale, precum si conditiile
prevazute in prezentul Regulament garanteazd in general ca acordurile carora li se aplica
exceptarea pe categorii nu permit intreprinderilor participante eliminarea concurentei in ceea ce
priveste o parte substantiald din bunurile sau serviciile in cauza.
Consiliul Concurentei poate retrage beneficiul aplicarii prezentului Regulament, in temeiul art. 7
din Legea concurentei nr. 183/2012 in cazul in care constatd, intr-un anumit caz, cd un acord
caruia i se aplica exceptarea pe categorii instituitd de prezentul Regulament are totusi efecte care
sunt incompatibile cu art. 6 alin. (1) din Legea concurentei nr. 183/2012.
Atunci cand retrage beneficiul aplicérii prezentului Regulament, Consiliul Concurentei are sarcina
de a dovedi ca acordul vertical in cauza intrd in domeniul de aplicare al art. 5 alin. (1) din Legea
concurentei nr. 183/2012 si c@ acordul nu indeplineste cel putin una dintre cele patru conditii
prevazute la art. 6 alin. (1) din Legea concurentei nr. 183/2012.
Atunci cand se stabileste daca beneficiul aplicérii prezentului Regulament ar trebui retras, in
temeiul art. 7 din Legea concurentei nr. 183/2012, sunt deosebit de importante efectele
anticoncurentiale care pot decurge din existenta unor retele paralele de acorduri verticale care au
efecte similare, care restrang intr-un mod semnificativ accesul pe o piatd relevanta sau concurenta
in cadrul acesteia. Astfel de efecte cumulative pot aparea, in special, in cazul distributiei
exclusive, al furnizarii exclusive, al distributiei selective, al obligatiilor de paritate sau al
obligatiilor de neconcurenta.

Pentru a consolida supravegherea retelelor paralele de acorduri verticale care au efecte

anticoncurentiale similare si care acopera peste 50 % dintr-o piata data, Consiliul Concurentei

poate, prin intermediul unui Regulament, sa declare prezentul Regulament inaplicabil acordurilor
verticale care contin restrictii specifice privind piata respectiva, restabilind, in acest fel, aplicarea
deplind a art. 5 din Legea concurentei nr. 183/2012 pentru acest tip de acorduri.

Tn sensul prezentului Regulament, se definesc urmitorii termeni:

24.1. acord vertical - inseamna un acord sau practica concertatd convenit(a) intre doua sau mai
multe intreprinderi care actioneaza fiecare, in sensul acordului sau al practicii concertate, la
niveluri diferite ale lantului de productie sau de distributie, si care se refera la conditiile in
care partile pot cumpdra, vinde sau revinde anumite bunuri sau servicii;
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concurent real - inseamna o intreprindere care isi desfasoara activitatea pe aceeasi piata
relevanta;
concurent potential - Inseamnd o intreprindere care, in lipsa acordului vertical, in mod
realist si nu doar ca o simpld posibilitate teoretica, ar putea sa realizeze, Intr-o perioada
scurtd de timp, investitiile suplimentare necesare sau sd suporte alte costuri necesare pentru
a intra pe piata relevanta;
cumparator - se refera inclusiv la o intreprindere care, in cadrul unui acord care intra sub
incidenta art.5 alin. (1) din Legea concurentei nr. 183/2012, vinde bunuri sau servicii in
numele altei intreprinderi;
drepturi de proprietate intelectuala - includ drepturile de proprietate industriala, know-
how-ul, drepturile de autor si drepturile conexe;
furnizor - se refera inclusiv la o intreprindere care furnizeaza servicii de intermediere
online;
intreprindere concurentd - InSéamna un concurent real sau potential;
know-how - reprezinta un ansamblu secret, substantial si identificat de informatii practice,
nebrevetate, rezultate din experienta furnizorului si testate de acesta: ,,secret” inseamna ca
know-how-ul nu este, in general, cunoscut sau usor accesibil; ,,substantial” inseamna ca
acest know-how este semnificativ si util cumparatorului pentru utilizarea, vanzarea sau
revanzarea bunurilor sau serviciilor contractuale; ,,identificat” inseamna ca know-how-ul
este descris de o maniera suficient de cuprinzatoare astfel incat sd se poatd permite
verificarea conditiilor de ,,secret” si ,,substantial”;
obligatia de neconcurenta - inseamnd orice obligatie directd sau indirectd prin care i se
impune cumparatorului sa nu produca, sa nu cumpere, sa nu vanda sau sd nu revanda
bunuri ori servicii care concureaza cu bunurile sau serviciile contractuale sau orice obligatie
directa sau indirectd prin care 1 se impune cumparatorului sa cumpere de la furnizor ori de
la altd Intreprindere desemnata de furnizor peste 80 % din achizitiile sale totale de bunuri
sau servicii contractuale si de bunuri si servicii substituibile pe piata relevanta, calculate pe
baza valorii achizitiilor sale realizate in anul calendaristic precedent sau, in cazul in care
existd o practicd intr-un anumit sector de activitate, pe baza volumului achizitiilor sale
realizate in anul calendaristic precedent;
restrictie verticala - Inseamna restrangerea concurentei Intr-un acord vertical care intra sub
incidenta art.5 alin. (1) din Legea concurentei;
servicii de intermediere online - inseamna servicii ale societatii informationale Tn sensul
art.4 din Legea privind serviciile societdtii informationale nr. 284/2004, care permit
intreprinderilor sa ofere bunuri sau servicii:
24.11.1. altor intreprinderi, In vederea facilitarii initierii de tranzactii directe intre aceste
intreprinderi; sau
24.11.2. consumatorilor finali, In vederea facilitdrii initierii de tranzactii directe Intre
intreprinderile respective si consumatorii finali,
indiferent daca tranzactiile se incheie sau nu si de locul in care se incheie in final aceste
tranzactii;
sistem de distributie selectiva - inseamna un sistem de distributie prin care furnizorul se
obligda sa vanda bunurile sau serviciile contractuale, direct sau indirect, numai anumitor
distribuitori selectati pe baza unor criterii stabilite si prin care acesti distribuitori se obliga
sa nu vanda aceste bunuri sau servicii unor distribuitori neagreati, pe teritoriul rezervat de
catre furnizor pentru aplicarea acestui sistem;
sistem de distributie exclusiva - inseamna un sistem de distributie prin care furnizorul aloca
un teritoriu sau un grup de clienti exclusiv lui insusi ori unui numar maxim de cinci
cumpdratori si i1 restrictioneazd pe toti ceilalti cumparatori de la vanzarea activa pe
teritoriul exclusiv sau citre grupul de clienti exclusivi;
vanzari active - inseamna vizarea in mod activ a clientilor prin vizite, scrisori, e-mailuri,
apeluri telefonice sau alte mijloace de comunicare directa ori prin publicitate si promovare
directionate, offline sau online, de exemplu prin intermediul mass-mediei tiparite sau
digitale, inclusiv al mass-mediei online, al serviciilor de comparare a preturilor sau al
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sau catre anumite grupuri de clienti, exploatarea unui site web cu un domeniu de prim nivel
care corespunde anumitor teritorii sau oferirea pe un site web a unor limbi care sunt
utilizate in mod obisnuit in anumite teritorii, atunci cand aceste limbi sunt diferite de cele
utilizate In mod obisnuit pe teritoriul in care este stabilit cumparatorul;

24.15. vanzari pasive - inseamna vanzari efectuate ca raspuns la cereri nesolicitate din partea
clientilor individuali, inclusiv livrarea de bunuri sau servicii catre client, fara ca vanzarea sa
fi fost initiatd prin vizarea activa a unui anumit client, a unui anumit grup de clienti sau a
unui anumit teritoriu, si inclusiv vanzarile rezultate din participarea la achizitii publice sau
din raspunsul la invitatii private de participare la licitatii.

in sensul prezentului Regulament, termenii ,,Intreprindere”, ,.furnizor” si ,,cumpdrator” includ

intreprinderile asociate respective.

Intreprinderi asociate inseamna:

26.1. Tintreprinderi in care o parte la acord dispune, Tn mod direct sau indirect, de:
26.1.1. mai mult de jumatate din drepturile de vot; sau
26.1.2. competenta de a numi mai mult de jumatate din membrii consiliului de

supraveghere, ai consiliului de administratie sau ai organismelor care reprezinta
intreprinderea din punct de vedere juridic; sau

26.1.3. dreptul de a gestiona activitatile intreprinderii; sau

26.2. Tntreprinderi care dispun, in mod direct sau indirect, intr-o intreprindere parte la acord, de
drepturile sau competentele enumerate la pct. 26.1. sau

26.3. intreprinderi in care o intreprindere mentionatda la pct. 26.2. dispune, in mod direct sau
indirect, de drepturile sau competentele enumerate la pct. 26.1. sau

26.4. intreprinderi in care o parte la acord, impreuna cu una sau mai multe dintre intreprinderile
mentionate la pct. 26.1., pct. 26.2. sau 26.3. ori in care doud sau mai multe dintre acestea
din urma dispun in comun de drepturile sau competentele enumerate la pct. 26.1; sau

26.5. intreprinderi in care drepturile sau competentele enumerate la pct. 26.1 sunt detinute in

comun de:
26.5.1. partile la acord sau intreprinderile asociate respective ale acestora mentionate la pct.
26.1. — 26.4. sau

26.5.2. una sau mai multe dintre partile la acord sau una sau mai multe dintre
intreprinderile asociate ale acestora mentionate la pct. 26.1. — 26.4. si una sau mai
multe parti terte.

Capitolul 11
Exceptare

In temeiul art.6 din Legea concurentei nr. 183/2012 si sub rezerva dispozitiilor prezentului
Regulament, art. 5 alin. (1) din Legea concurentei nr. 183/2012 nu se aplica acordurilor verticale.
Aceasta exceptare se aplica in masura in care asemenea acorduri contin restrictii verticale.
Exceptarea prevazuta la pct. 27 se aplica acordurilor verticale incheiate intre o asociere de
intreprinderi si un membru individual sau intre o astfel de asocieri si un furnizor individual, doar
daca toti membrii asocierii sunt comercianti cu amanuntul de bunuri si dacd niciun membru
individual al asocierii, impreuna cu intreprinderile sale asociate, nu realizeaza o cifra de afaceri
anuala totala care depaseste 50 milioane EUR 1n echivalentul in lei determinat la cursul de schimb
oficial stabilit de Banca Nationala a Moldovei. Acordurile verticale incheiate intre asemenea
asocieri intra sub incidenta prezentului Regulament, fara a aduce atingere aplicérii art. 5 din Legea
concurentei nr. 183/2012 acordurilor orizontale incheiate intre membrii asocieri sau deciziilor
adoptate de asocierea de intreprinderi.

Exceptarea prevazuta la pct. 27 se aplica acordurilor verticale care contin dispozitii care se refera
la cesionarea catre cumparator sau la utilizarea de catre cumparator a drepturilor de proprietate
intelectuald, cu conditia ca aceste dispozitii sa nu constituie obiectul principal al acordurilor
respective si sa fie direct legate de utilizarea, vanzarea sau revinzarea de bunuri sau servicii de
catre cumparator sau clientii acestuia. Exceptarea se aplica dispozitiilor respective, cu conditia ca,



30.

31.

32.

33.

in ceea ce priveste bunurile sau serviciile contractuale, dispozitiile sd nu contind restrangeri ale

concurentei avand acelasi obiect ca cel cuprins in restrictiile verticale care nu sunt exceptate in

temeiul prezentului Regulament.

Exceptarea prevazuta la pct. 27 nu se aplicd acordurilor verticale incheiate intre intreprinderi

concurente. Cu toate acestea, exceptarea se aplica atunci cand intreprinderile concurente incheie

intre ele un acord vertical nereciproc si daca se aplica una din urmatoarele conditii:

30.1. furnizorul isi desfasoard activitatea la nivelul din amonte in calitate de producitor,
importator sau comerciant cu ridicata si la nivelul din aval in calitate de importator,
comerciant cu ridicata sau comerciant cu amanuntul de bunuri, in timp ce cumparatorul este
un importator, un comerciant cu ridicata sau un comerciant cu amanuntul la nivelul din aval
si nu o Intreprindere concurentd la nivelul din amonte la care achizitioneaza bunurile
contractuale; sau

30.2. furnizorul este un prestator de servicii la mai multe niveluri comerciale, in timp ce
cumparatorul 1si furnizeaza serviciile la nivelul comercializarii cu améanuntul si nu este o
intreprindere concurentd la nivelul comercial la care 1isi achizitioneaza serviciile
contractuale.

Exceptiile prevazute la pct. 30 subpct. 30.1. — 30.2. nu se aplica schimbului de informatii dintre

furnizor si cumpdrator care fie nu este direct legat de punerea in aplicare a acordului vertical, fie

nu este necesar pentru a imbunatati productia sau distributia bunurilor sau serviciilor contractuale,
fie nu Indeplineste niciuna dintre aceste doua conditii.

Exceptiile prevazute la pct. 30 subpct. 30.1. — 30.2. nu se aplica acordurilor verticale referitoare la

furnizarea de servicii de intermediere online in cazul in care furnizorul de servicii de intermediere

online este o intreprindere concurentad pe piata relevantda pentru vanzarea bunurilor sau serviciilor
intermediate.

Capitolul 111
Restrictii si exceptari

Exceptarea prevazuta la Capitolul Il nu se aplica acordurilor verticale care, direct sau indirect,

separat sau in combinatie cu alti factori aflati sub controlul partilor, au ca obiect:

33.1. restrangerea capacitatii cumparatorului de a-si stabili pretul de vanzare, fara a aduce
recomanda un pret de vanzare, cu conditia ca acestea din urma sa nu echivaleze cu un pret
de vanzare fix sau minim stabilit ca rezultat al presiunii exercitate ori al stimulentelor
oferite de oricare dintre parti;

33.2. 1in cazul in care furnizorul aplica un sistem de distributie exclusiva, restrangerea teritoriului
n care distribuitorul exclusiv poate vinde activ sau pasiv bunurile ori serviciile contractuale
sau restrangerea clientilor cdrora acesta le poate vinde activ sau pasiv bunurile ori serviciile
contractuale, cu exceptia:

33.2.1. restrangerii vanzarilor active efectuate de catre distribuitorul exclusiv si de cétre
clientii directi ai acestuia Intr-un teritoriu sau cdtre un grup de clienti rezervat
furnizorului sau alocat de furnizor exclusiv unui numdr maxim de cinci alti
distribuitori exclusivi;

33.2.2. restrangerii vanzarilor active sau pasive catre distribuitori neautorizati situati Intr-
un teritoriu in care furnizorul aplicd un sistem de distributie selectiva pentru
bunurile sau serviciile contractuale;

33.2.3. restrangerii locului de stabilire al distribuitorului exclusiv;

33.2.4. restrangerii vanzarilor active sau pasive catre utilizatorii finali efectuate de cétre un
distribuitor exclusiv care isi desfasoard activitatea la nivelul comercializarii cu
ridicata;

33.2.5. restrangerii capacitatii distribuitorului exclusiv de a vinde activ sau pasiv
componente, furnizate cu scopul de a fi asamblate, catre clientii care le-ar utiliza la
producerea acelorasi tipuri de bunuri ca si cele produse de furnizor;

33.3. 1in cazul in care furnizorul aplica un sistem de distributie selectiva:



33.4.

33.5.

33.6.

33.3.1. restrangerea teritoriului In care membrii sistemului de distributie selectiva pot vinde
activ sau pasiv bunurile sau serviciile contractuale ori restrangerea clientilor carora
acestia pot vinde activ sau pasiv bunurile sau serviciile contractuale, cu exceptia:
33.3.1.1. restrangerii vanzarilor active efectuate de catre membrii sistemului de
distributie selectiva si de catre clientii directi ai acestora intr-un teritoriu
sau cdtre un grup de clienti rezervat furnizorului sau alocat de furnizor
exclusiv unui numar maxim de cinci distribuitori exclusivi;

33.3.1.2. restrangerii vanzarilor active sau pasive efectuate catre distribuitori
neautorizati situati In teritoriul in care este aplicat sistemul de distributie
selectiva;

33.3.1.3. restréngerii locului de stabilire a membrilor sistemului de distributie
selectiva;

33.3.1.4. restrangerii vanzarilor active sau pasive catre utilizatorii finali efectuate
de catre membrii unui sistem de distributie selectiva care actioneaza la
nivelul comercializarii cu ridicata;

33.3.1.5. restrangerii capacitatii de a vinde activ sau pasiv componente, furnizate
cu scopul de a fi asamblate, catre clientii care le-ar utiliza la producerea
acelorasi tipuri de bunuri ca si cele produse de furnizor;

33.3.2. restrangerea livrarilor incrucisate Intre membrii sistemului de distributie selectiva
care actioneaza la acelasi nivel de comercializare sau la niveluri diferite;

33.3.3. restrangerea vanzarilor active sau pasive catre utilizatorii finali efectuate de catre
membrii unui sistem de distributie selectiva care actioneazd la nivelul
comercializarii cu amanuntul, fara a aduce atingere pct. 33.3. subpct. 33.3.1. subpct.
33.3.1.1. 51 33.3.1.3.

in cazul 1n care furnizorul nu aplica nici un sistem de distributie exclusiva, nici un sistem de

distributie selectiva, restrangerea teritoriului in care cumparatorul poate vinde activ sau

pasiv bunurile sau serviciile contractuale ori restrangerea clientilor cdrora acesta le poate
vinde activ sau pasiv bunurile sau serviciile contractuale, cu exceptia:

33.4.1. restrangerii vanzarilor active efectuate de catre cumpdrator si de catre clientii
directi ai acestuia Intr-un teritoriu sau catre un grup de clienti rezervat furnizorului
sau alocat de furnizor exclusiv unui numar maxim de cinci distribuitori exclusivi;

33.4.2. restrangerii vanzarilor active sau pasive efectuate catre distribuitori neautorizati
situati intr-un teritoriu in care furnizorul aplica un sistem de distributie selectiva
pentru bunurile sau serviciile contractuale;

33.4.3. restrangerii locului de stabilire al cumparatorului;

33.4.4. restrangerii vanzarilor active sau pasive catre utilizatorii finali efectuate de cétre un
cumpdrator care actioneaza la nivelul comercializarii cu ridicata;

33.4.5. restrangerii capacitatii cumparatorului de a vinde activ sau pasiv componente,
furnizate cu scopul de a fi asamblate, catre clientii care le-ar utiliza la producerea
acelorasi tipuri de bunuri ca si cele produse de furnizor;

impiedicarea utilizarii eficace a internetului de cdtre cumparator sau clientii sdi pentru a

vinde bunurile sau serviciile contractuale, intrucat restrange teritoriul pe care pot fi vandute

bunurile sau serviciile contractuale ori clientii carora le pot fi vindute bunurile sau
serviciile contractuale Tn sensul subpct.33.2 - 33.4 de la prezentul punct, fara a aduce

33.5.1. alte restrangeri ale vanzarilor online; sau

33.5.2. restrangeri privind publicitatea online care nu au ca obiect impiedicarea utilizarii
unui canal de publicitate online Tn ansamblul sau;

restrangerea convenitd intre un furnizor de componente si un cumparator care asambleaza

aceste componente, care limiteaza posibilitatea furnizorului de a vinde aceste componente

ca piese de schimb utilizatorilor finali ori prestatorilor de reparatii, comerciantilor cu
ridicata sau altor prestatori de servicii carora cumparatorul nu le-a incredintat repararea sau
intretinerea bunurilor sale.



34.

35.

36.

37.

38.

39.

40.

41.

Exceptarea prevazutd la Capitolul Il nu se aplicd urmatoarelor obligatii continute in acordurile

verticale:

34.1. orice obligatie directa sau indirectd de neconcurentd a carei duratd este nedeterminata sau
depaseste 5 ani;

34.2. orice obligatie directd sau indirectd prin care 1 se impune cumpdratorului, dupd incetarea
acordului, sa nu produca, sd nu cumpere, sd nu vandd sau sa nu revanda bunurile sau
serviciile;

34.3. orice obligatie directd sau indirectd prin care se impune membrilor unui sistem de
distributie selectiva sa nu vanda marcile anumitor furnizori concurenti;

34.4. orice obligatie directd sau indirectd prin care i se impune unui cumpardator de servicii de
intermediere online sa nu ofere, s4 nu vanda sau sa nu revanda bunuri sau servicii
utilizatorilor finali in conditii mai favorabile cu ajutorul unor servicii de intermediere online
concurente.

Prin derogare de la pct. 34 subpct. 34.1. limitarea temporala de cinci ani nu se aplica atunci cand

bunurile sau serviciile contractuale sunt vandute de cumparator din spatii sau terenuri aflate in

proprietatea furnizorului sau inchiriate de furnizor de la terti care nu au legatura cu cumpdratorul,
cu conditia ca durata obligatiei de neconcurentd sd nu depdseasca perioada de ocupare a spatiilor
sau a terenurilor de catre cumparator.

Prin derogare de la pct. 34 subpct. 34.2. exceptarea prevazuta la Capitolul Il se aplica oricarei

obligatii directe sau indirecte prin care i se impune cumparatorului, dupa incetarea acordului, sa nu

produca, sa nu cumpere, sa nu vanda sau sa nu revanda bunurile sau serviciile in cazul in care sunt
respectate toate urmatoarele conditii:

36.1. obligatia priveste bunuri sau servicii care concureazd cu bunurile sau serviciile
contractuale;

36.2. obligatia este limitata la spatiile si terenurile in care cumparatorul si-a desfasurat activitatea
pe durata contractului;

36.3. obligatia este indispensabild pentru protejarea know-how-ului transferat de furnizor
cumparatorului;

36.4. durata unei astfel de obligatii este limitata la o perioada de un an dupa expirarea acordului.
timp a utilizarii si divulgarii unui know-how care nu este in domeniul public.
Consiliul Concurentei poate retrage beneficiul prezentului regulament, in cazul in care constata,
intr-o anumita situatie, ca un acord vertical caruia i se aplica exceptarea prevazuta la Capitolul Il
din prezentul regulament are totusi efecte care sunt incompatibile cu art. 6 din Legea concurentei
nr. 183/2012. Astfel de efecte pot aparea, de exemplu, in cazul in care piata relevanta pentru
furnizarea de servicii de intermediere online este foarte concentratd, iar concurenta dintre
furnizorii de astfel de servicii este restrictionata de efectul cumulativ al retelelor paralele de
acorduri similare care restrictioneazd cumpardtorii de servicii de intermediere online sa ofere, sa
vanda sau sa revanda bunuri sau servicii utilizatorilor finali in conditii mai favorabile pe canalele
lor de vanzare directa.

Capitolul 1V
Aplicarea pragului cotei de piata

Exceptarea prevazuta la Capitolul II se aplicd cu conditia ca cota de piatd detinutd de furnizor sa
nu depaseasca 30 % din piata relevanta pe care acesta vinde bunurile sau serviciile contractuale,
iar cota de piatd detinutd de cumparator sa nu depaseascd 30 % din piata relevantad pe care acesta
cumpara bunurile sau serviciile contractuale.

Tn sensul pct. 39 in cazul in care intr-un acord multipartit o intreprindere cumpira bunurile sau
serviciile contractuale de la o intreprindere care este parte la acord si vinde bunurile sau serviciile
contractuale unei alte Intreprinderi care este, de asemenea, parte la acord, cota de piatd a primei
intreprinderi trebuie sa respecte pragul cotei de piata prevazut la alineatul respectiv, atat in calitate
de cumpardtor, cat si de furnizor in vederea aplicarii exceptarii prevazute la Capitolul Il.

Tn scopul aplicirii pragurilor cotei de piata previzute la pet. 39 - 40 se aplica urmatoarele reguli:



42.

43.

41.1.

41.2.
41.3.

41.4.

41.5.

cota de piatd a furnizorului se calculeaza pe baza datelor privind valoarea vanzarilor pe
piat, iar cota de piatd a cumparatorului se calculeaza pe baza valorii achizitiilor pe piata. In
cazul in care nu sunt disponibile informatii privind valorile vanzarilor pe piatd sau ale
achizitiilor pe piatd, se pot utiliza estimari bazate pe alte informatii fiabile privind piata,
inclusiv volumul véanzarilor si achizitiilor pe piatd, pentru a stabili cota de piatd a
intreprinderii in cauza;

cotele de piata se calculeaza pe baza datelor aferente anului calendaristic precedent;

cota de piatd a furnizorului include orice bunuri sau servicii furnizate distribuitorilor
integrati vertical pentru vanzare;

in cazul in care cota de piata nu este initial mai mare de 30 %, dar creste ulterior peste acest
nivel, exceptarea prevazutd la Capitolul II continua sd se aplice pe o perioada de doi ani
calendaristici consecutivi care urmeaza dupa anul in care a fost prima data depasit pragul de
30 %j;

cota de piatd detinuta de intreprinderile mentionate la pct. 26.5. se imparte Tn mod egal
fiecdrei Intreprinderi care dispune de drepturile sau competentele prevazute la pct. 26.1.

Capitolul V
Aplicarea pragului privind cifra de afaceri

Pentru calcularea cifrei de afaceri anuale totale in sensul pct. 28, se aduna cifra de afaceri realizata
in cursul exercitiului financiar precedent de partea vizatd de acordul vertical cu cifra de afaceri
realizatd de intreprinderile asociate acesteia, in privinta tuturor bunurilor si serviciilor, din care se
scad toate taxele si alte contributii. In acest sens, nu se iau in considerare tranzactiile dintre partea
la acordul vertical si intreprinderile asociate acesteia, nici cele dintre intreprinderile asociate
acesteia.

Exceptarea prevazuta la Capitolul 1l ramane aplicabild in cazurile in care, pentru orice perioada de
doua exercitii financiare consecutive, pragul cifrei de afaceri anuale este depasit cu maximum 10%.
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