Anexanr. 1
la Regulamentul privind
concentrarile economice

FORMULAR COMPLET
privind notificarea unei concentrari economice

Notificarile se depun conform prezentului Formular, care stabileste ce informatii urmeaza a
fi furnizate de catre partile implicate privind o intentie de concentrare economicd

Sectiunea 1
Descrierea concentrarii
1.1.Furnizati un rezumat al concentrarii, precizand partile la concentrare, natura concentrarii
(de exemplu fuziune, achizitie sau societate in comun), domeniile de activitate ale partilor
la concentrare, pietele asupra carora concentrarea va avea un impact (inclusiv principalele
piete afectate®) si motivele strategice si economice ale concentrarii.

1.2.Furnizati un rezumat neconfidential (maximum 500 de cuvinte) al informatiilor prezentate
la punctul 1.1, inclusiv cu privire la: modul in care se realizeazd operatiunea de
concentrare economica (de exemplu, prin achizitionare de actiuni, procedura publica de
ofertare, contract etc.); articolele din Legea nr.183/2012 si Regulamentul privind
concentrdrile economice in temeiul cdrora operatiunea este consideratd drept concentrare;
intreprinderile implicate.

Pentru fiecare dintre intreprinderile in cauzd, indicati: denumirea completd, tara de
inregistrare, entitatea care controleazd in ultimd instanta si furnizati o scurtd descriere a
activitatilor si a zonelor geografice de activitate. Pentru societdtile in comun nou create,
indicati activitatile preconizate si zonele geografice de activitate.

Tntrucat acest rezumat va fi publicat pe pagina web oficiald a Consiliului Concurentei
si ITn Monitorul Oficial al Republicii Moldova, trebuie Intocmit astfel Incat sa nu contina
informatii confidentiale.

Exemplu (pentru notificare, va rugam s il stergeti)

Prezenta notificare vizeaza urmatoarele intreprinderi:

[Denumirea completd a societdtii A] ([denumirea prescurtata a societdatii A], [Tara de origine a
societatii A]), controlata de [societatea X/persoana fizica]

[Denumirea completd a societdtii B] ([denumirea prescurtatd a societdtii B], [Tara de origine a
societatii B]), controlata de [societatea Y/persoana fizica]

[Societatea A] preia (integral/partial), in sensul articolului 20 alineatul (2) litera (b) din Legea
nr.183/2012a concurentei nr. 183/2012, controlul unic asupra [societatii B] SAU

[Societatea A] fuzioneazdi (prin contopire/prin absorbtie), in sensul articolului 20 alineatul (2) litera (a)

' A se vedea Sectiunea 6 pentru mai multe informatii cu privire la modul de identificare a pietelor afectate




din Legea nr.183/2012a concurentei nr. 183/2012, cu [societatea B] SAU

[Societatea A] si [societatea B] preiau, in sensul articolului 20 alineatul (2) litera (b) din Legea
nr.183/2012a concurentei nr. 183/2012, controlul Tn comun asupra [societatii CJ.

Concentrarea se realizeaza prin [mijloacele de punere in aplicare a concentrarii, de exemplu,
achizitionarea de actiuni/active etc.].

Activitatile comerciale ale intreprinderilor implicate sunt:

(a) pentru [societatea A]: [Descriere succintd a activitatii, de exemplu, produse chimice diversificate, cu
activitati de baza in domeniul stiinfelor agricole, al materialelor plastice si produselor chimice de inalta
performanta, al produselor §i serviciilor aferente hidrocarburilor si energiei];

(b) pentru [societatea B]: [Descriere succintd a activitdtii, de exemplu, tehnologie si inovare in
domeniul produselor pe baza de silicon, cu activitati de baza in dezvoltarea si producerea de polimeri si
alte materiale pe baza de silicon].

Sectiunea 2
Informatii despre parti

2.1. Informatii privind partile la concentrare. Pentru fiecare dintre partile la concentrare,

indicati:
2.1.1. denumirea intreprinderii (cu indicarea IDNO) sau numele si prenumele persoanei fizice
(cu indicarea IDNP);
2.1.2. adresa/sediul legal (potrivit certificatului de inregistrare la Agentia Servicii Publice) si
sediul administrativ (sediul real) al intreprinderii;
2.1.3. genul de activitate desfasurat de cétre intreprindere, precizand activitatile principale si
cele secundare;
2.1.4. numele, adresa pentru corespondentd, numerele de telefon, alte mijloace de comunicare
ale persoanei de contact desemnate pentru relatia cu autoritatea de concurentd, precum si
functia detinuta de aceasta;
2.1.5. adresa partii notificatoare (sau a fiecarei parti notificatoare) la care se poate expedia
corespondenta si pot fi trimise documentele, in special, deciziile Plenului Consiliului
Concurentei.
2.2. Numirea reprezentantilor.

In cazul in care notificirile sunt semnate de reprezentanti ai partilor la concentrare,
acestia trebuie sa furnizeze dovada scrisa ca sunt imputernicifi in acest sens. Dovada scrisa
trebuie sa contind numele si functia persoanelor care le-au acordat autorizarea.

Reprezentantii imputerniciti de partile la concentrare, trebuie sa furnizeze urmatoarele
informatii de contact, mentionand pe cine reprezinta fiecare:

2.2.1. numele, prenumele/denumirea reprezentantului;

2.3.2. adresa/sediul reprezentantului;

2.3.3. numele, adresa, numerele de telefon, alte mijloace de comunicare a persoanei de
contact din cadrul acestuia;

2.3.4. adresa reprezentantului la care se poate expedia corespondenta si trimite documentele.



Sectiunea 3
Detalii despre concentrare, proprietate si control®
Informatiile solicitate in prezenta sectiune pot fi ilustrate cu organigrame sau diagrame
pentru a prezenta structura de proprietate §i de control a partilor la concentrare, inainte si
dupa realizarea concentrarii.

3.1. Descrieti natura concentrarii notificate, prin trimitere la criteriile relevante din Capitolul
IV al Legii nr. 183/2012:
3.1.1. Identificati intreprinderile sau persoanele care detin controlul unic sau Tn comun al
fiecdreia dintre partile la concentrare, in mod direct sau indirect, si descrieti structura de
proprietate si de control a fiecareia dintre acestea inainte de realizarea concentrarii.

Tn acest sens pentru fiecare dintre partile la concentrare se furnizeaza o listd cu toate
intreprinderile care fac parte din acelasi grup. Aceasta lista trebuie sa contina:
(a) toate intreprinderile sau persoanele care controleaza, direct sau indirect, aceste parti;
(b) toate intreprinderile de pe oricare dintre pietele afectate, controlate, direct sau indirect:

(i) de aceste parti;
(ii) de orice alta intreprindere mentionata la punctul 3.1.1.

3.1.2. Explicati daca respectiva concentrare propusa este una dintre urmatoarele:
(a) o fuziune intre intreprinderi independente anterior (prin contopire/prin absorbtie);
(b) o preluare a controlului unic sau in comun;
(c) un contract sau alt mijloc de a conferi controlul direct sau indirect in sensul articolului 20
alin. (2) din Legea nr.183/2012;
(d) o preluare a controlului in comun intr-o societate in comun deplin functionala Tn sensul
articolului 20 alin. (2) lit. b) din Legea nr.183/2012 si, in acest caz, explicati motivele pentru
care societatea in comun este considerata ca fiind pe deplin funcgionalé3.
3.1.3. Explicati modul in care concentrarea va fi pusa in aplicare (de exemplu, prin incheierea
unui acord, prin lansarea unei proceduri publice de ofertare etc.).
3.1.4. Precizati care actiuni au fost intreprinse la momentul notificérii in scopul realizarii
operatiunii de concentrare economici (a fost incheiat un acord®, partile la concentrare au
demonstrat o intentie de buna credinta de a incheia un acord, etc.)
3.1.5. Precizati data estimatd a oricarui eveniment major Ce ar putea sa conduca la realizarea
operatiunii de concentrare economica.
3.1.6. Explicati structura de proprietate si de control a fiecareia dintre partile la concentrare
dupa realizarea concentrarii.
3.2. Descrieti motivele economice ale concentrarii.
3.3. Mentionati valoarea tranzactiei (pretul de achizitie sau valoarea tuturor activelor
implicate, dupa caz; precizati dacd aceasta valoare este sub forma de capital propriu, numerar
sau alte active).
3.4. Descrieti orice masurd de sprijin acordat din resurse publice de oricare dintre partile la
concentrare, precum si natura si valoarea acestui ajutor.

% A se vedea Capitolul I, Sectiunea 4 -5 si Sectiunea 6 din Regulamentul privind concentrérile economice
® A se vedea sectiunea B IV din Comunicarea jurisdictionald consolidati
* Sub conditie suspensiva ce vizeaza autorizarea tranzactiei de catre Consiliul Concurentei



3.5. Precizati daca operatiunea de concentrare a fost sau va fi notificatd si unei alte autoritdti
de concurentd din alta tard (inainte sau dupad realizarea concentrdrii) si/sau face obiectul unei
investigatii in temeiul normelor privind controlul concentrarilor economice. Pentru fiecare
jurisdictie, indicati data (efectiva sau preconizatd) a notificarii si, daca este cazul, identificati
stadiul investigatiei.

3.6. Pentru partile la concentrare, furnizati o listd a tuturor celorlalte intreprinderi active pe
pietele afectate si in care intreprinderile sau persoanele din grup detin, individual sau
colectiv, 10 % sau mai mult din drepturile de vot, din capitalul social emis sau din alte titluri,
identificand titularul si specificand procentul detinut.

3.7. Furnizati detalii cu privire la achizitiile efectuate in ultimii trei ani de catre grupurile de
intreprinderi active (mentionate in sectiunea 2.1) pe pietele afectate.

Sectiunea 4

Cifra de afaceri
4.1. Pentru fiecare dintre partile implicate la concentrare se comunicd urmatoarele date pentru
fiecare din ultimii trei ani°:
4.1.2. cifra totala de afaceri la nivel mondial;
4.1.3. cifra totala de afaceri realizata in Republica Moldova,;
4.1.4 cifra totala de afaceri realizata in Republica Moldova, defalcatd pe categorii de activitati
si produse conform tabelulu;

NF Categorie de Volumul (buc,kg,m?, Valoarea venitului din Ponderea din venitul
' produse/mérfuri/servicii m® etc.) vanziri, lei din vanziri %
1.
2.
Total 100%

*Nota: Tabelul urmeaza a fi completat pentru fiecare an de gestiune in parte.

Sectiunea 5

Documente anexe
Partile notificatoare trebuie sd furnizeze urmatoarele documente in copii certificate care sa
confirme veridicitatea informatiilor continute:
5.1. copii ale documentelor sau ale proiectelor acestora (cea mai recentd versiune)
constitutive ale concentrarii, realizate prin acord intre partile la concentrare, preluare a unei
participatii de control sau oferta publica;
5.2. copii ale rapoartelor financiare din anul anterior operatiunii ale partilor la concentrare;
5.3. copii ale statutelor partilor implicate la concentrarea economica,
5.4. o copie a documentului de ofertd (pentru ofertd publicd); dacd documentul nu este
disponibil la data notificarii, acesta va fi depus de indata ce este posibil, dar nu mai tarziu de
data la care este adresat actionarilor;
5.5. o copie a permisiunii Bancii Nationale a Moldovei (dupa caz);

> Cifra de afaceri a partii sau partilor implicate trebuie sa includa si cifra totala de afaceri a intreprinderilor
considerate ca facand parte din grupul acesteia/acestora, n sensul punctului 62 din Regulamentul privind
concentririle economice. In cazul achizitionarii de elemente de activ, va fi luatd in considerare numai suma
aferenta activelor care fac obiectul tranzactiei



5.6. copii ale rapoartelor, studiilor, cercetarilor si ale tuturor documentelor comparabile
pregatite de/pentru membrii consiliului de administratie sau ai altor organe de conducere ori
ai adunarii generale a actionarilor/asociatilor in vederea evaludrii sau analizarii concentrarii
din punct de vedere al cotelor de piata, conditiilor de concurenta si concurentilor (existenti si
potentiali), precum si din punct de vedere al motivatiei concentrarii, potentialului de crestere
a vanzarilor sau de extindere spre alte piete de produse sau geografice si/sau al conditiilor
generale de piata.

Pentru fiecare dintre aceste documente, de mentionat (daca nu se specifica in
documentul propriu-zis), data elaborarii, numele si functia persoanelor care [-au intocmit.

Sectiunea 6
Definitii ale pietelor

Pietele produsului si pietele geografice relevante sunt utile pentru identificarea cadrului in
care trebuie evaluati puterea de piata a noii entititi rezultate in urma concentrarii®,

Atunci cand prezinta pietele produsului si pietele geografice relevante, partile care fac
notificarea trebuie sa transmita, in plus fatd de orice definitie a pietei produsului si a pietei
geografice pe care o considerd relevantd, toate definitiile alternative plauzibile ale pietelor
produsului si ale pietelor geografice.

6.1. Va rugdm sa indicati toate definitiile plauzibile ale pietelor relevante in cazul cérora
concentrarea propusa ar putea genera piete afectate. Va rugadm sa explicati modul in care
partile care fac notificarea considerd ca ar trebui definite pietele relevante ale produsului si
pietele geografice relevante.

6.2. Luand in considerare toate definitiile plauzibile pietelor relevante indicatii fiecare piata
afectatd’ si sd furnizati informatii sintetizate privind activitdtile partilor la concentrare pe
fiecare piatd relevanta plauzibila. Adaugati la tabel numarul de randuri necesare pentru a
acoperi toate pietele plauzibile pe care le luati in considerare:

Sinteza privind pietele afectate
Suprapuneri orizontale

Cota de piatad combinata
Definitia pietei produsului Definitia pietei geografice [Indicati anul]
[Identificati indicatorul]

® A se vedea Comunicarea Comisiei privind definirea pietei relevante in sensul dreptului Uniunii in domeniul
concurentei (JO C /2024/1645)

" In timpul contactelor prealabile notificarii, partile care fac notificarea prezinta informatii referitoare la toate
pietele potential afectate, chiar daca acestea considera, in ultima instanta, ca pietele respective nu sunt afectate si

problema definirii pietei



Sinteza privind pietele afectate
Relatii pe verticala

Piata din amonte Piata din aval
Cota de piata Cota de piata
Definitia Definitia combinata Definitia Definitia combinata
pietei pietei [Identificati anul] pietei pietei [Identificati
produsului geografice [Identificati produsului geografice anul][Identificati
indicatorul] indicatorul]

6.3. Descrieti produsele si aria geografica vizate de toate definitiile alternative plauzibile ale
pietelor (in cazul in care aceste piete includ o parte din teritoriul Republicii Moldova sau
intreg teritoriul al Republicii Moldova), altele decat pietele afectate mentionate in sectiunea
6.2. pe care concentrarea notificata poate avea un impact semnificativ, de exemplu in cazul in
care:

(a) oricare dintre partile la concentrare are o cotd de piatd mai mare de 25 % si orice alta parte
la concentrare este un concurent potential pe acea piatd. O parte poate fi consideratd
concurent potential Tn special in cazul in care intentioneaza sa intre pe piatd sau dacd a
realizat sau a pus in aplicare astfel de planuri Tn ultimii trei ani;

(b) oricare dintre partile la concentrare este prezentd pe o piata a produsului care este o piata
invecinata aflatd in stransa legatura cu o piata a produsului pe care actioneaza orice alta parte
la concentrare, iar cotele de piatd individuale sau combinate ale partilor pe oricare dintre
aceste piete sunt de 30 % sau mai mult. Pietele produsului sunt piete invecinate aflate in
stransi legdturd atunci cand produsele sunt complementare intre ele® sau atunci cand apartin
aceleiasi game de produse cumparate In general de acelasi grup de clienti pentru aceeasi
intrebuintare finala®.

Pentru a permite Consiliului Concurentei sa analizeze impactul concurential al concentrarii
propuse pe pietele mentionate in sectiunea 6, partile care fac notificarea urmeaza sa prezinte
informatiile solicitate in sectiunile 8-10 din prezentul formular si pentru aceste piete.

& Produsele (sau serviciile) sunt complementare atunci cand, de exemplu, utilizarea (sau consumul) unui astfel
de produs implicé in principiu utilizarea (sau consumul) celuilalt produs, cum ar fi capsatoarele si capsele sau
imprimantele si cartusele de imprimante

° Exemple de produse ce apartin aceleiasi game ar fi whisky-ul si ginul vandute barurilor si restaurantelor,
precum si diferitele materiale utilizate pentru ambalarea unei anumite categorii de bunuri vandute producatorilor
bunurilor respective



Sectiunea 7
Informatii privind pietele care intra sub incidenta punctului 134 din Regulamentul
privind concentrarile economice

Pentru pietele care intrd sub incidenta punctului 134 din Regulamentul privind concentrarile
economice, in principiu trebuie completatd numai sectiunea 7 din prezentul formular. Cu
toate acestea, In cazul in care este prezentd oricare dintre circumstantele enumerate in
Capitolul 1V, sectiunea 4 din Regulamentul privind concentrarile economice, in mod normal
nu se va aplica clauza de flexibilitate™. Tn acest caz, trebuie completate sectiunile 6, 8, 9 si 10
din prezentul formular.

7.1. Pentru fiecare piata care intra sub incidenta punctului 134 din Regulamentul privind
concentrérile economice, bifati casutele relevante de mai jos™.

[J In conformitate cu toate definitiile plauzibile ale pietei, (i) cotele de piatd combinate ale partilor
sunt de cel putin 20 %, dar ramén sub 25 % pe orice piatd relevantd pe care activitatile partilor se
suprapun; si (ii) niciuna dintre circumstantele speciale descrise in Capitolul IV, sectiunea 4 din
Regulamentul privind concentrérile economice nu este prezenta.

[J In conformitate cu toate definitiile plauzibile ale pietei, cotele de piatd combinate ale partilor sunt
de cel putin 20 %, dar rdmén sub 25 % pe orice piatd relevantd pe care activitatile partilor se
suprapun si, desi sunt prezente una sau mai multe dintre circumstantele speciale descrise n Capitolul
IV, sectiunea 4 din Regulamentul privind concentrarile economice, cazul nu ridicd nici o problema
de concurentd din motivele explicate in subsectiunea 7.4.

[J Niciuna dintre circumstantele descrise in Capitolul IV, sectiunea 4 din Regulamentul privind
concentrdrile economice nu este prezentad si cotele de piatd individuale si combinate ale tuturor
partilor la concentrare care desfisoard activitdti comerciale pe o piatd care se gaseste in amonte sau
in aval fatd de o piatd pe care isi desfagoara activitatea orice alta parte la concentrare (relatii pe
verticald) Indeplinesc cel putin una dintre urmétoarele conditii:

[Jsunt de 30 % sau mai mari, dar raman sub 35 % pe pietele din amonte si din aval,

[Jsunt mai mici de 50 % pe o piatd, in timp ce cotele de piata individuale si combinate ale tuturor

partilor la concentrare pe toate celelalte piete corelate vertical sunt mai mici de 10 %.

[] Una sau mai multe dintre circumstantele descrise in Capitolul IV, sectiunea 4 din Regulamentul
privind concentrarile economice sunt prezente, cazul nu ridicd nici-o problema de concurentd din
motivele explicate in sectiunea 7.4, iar cotele de piatd individuale si combinate ale tuturor partilor la
concentrare care sunt angajate in relatii pe verticald Indeplinesc cel putin una dintre urmatoarele
conditii:

[Jsunt de 30 % sau mai mari, dar raman sub 35 % pe pietele din amonte si din aval;

[Jsunt mai mici de 50 % pe o piata, in timp ce cotele de piata individuale si combinate ale tuturor

partilor la concentrare pe toate celelalte piete corelate vertical sunt mai mici de 10 %.

' A se vedea Comunicarea Comisiei privind tratamentul simplificat pentru anumite concentrari in temeiul
Regulamentului (CE) nr.139/2004 al Consiliului publicatd in Jurnalul Oficial al Uniunii Europene C 160 din 5
mai 2023

" va rugdm sa completati un singur tabel pentru toate pietele care intrd sub incidenta punctului 134 din
Regulamentul privind concentrarile economice, bifand (toate) cdsutele relevante



7.2. Completati tabelul de mai jos in cazul in care concentrarea conduce la suprapuneri orizontale care intra sub incidenta punctului 134 din
Regulamentul privind concentrdrile economice. Trebuie sa reproduceti tabelul de cate ori este necesar pentru a acoperi toate pietele plauzibile pe
care le-ati luat in considerare:

Suprapuneri orizontale — cote de piata in curs de dezvoltare

I_Drecedente _(a se Piata plauzibila a | Piata geografica _ Anul X-2 Anul X-1 Anul X

roleotmlos | poduali | pebl | Fumiaor
Intreprinderea implicata 1 % % % % % %
Intreprinderea implicata 2 % % % % % %
Intreprinderea implicati 3 % % % % % %
Combinat % % % % % %

Concurentul 1

Concurentul 2

Concurentul 3

Altii
Total 100% 100% 100% 100% 100% 100%
Dimensiunea pietii MDL MDL MDL

Descrieti activitatile partilor pe aceasta piata:

Furnizati detalii suplimentare aici (in special dacd nu existad precedente, trebuie sa furnizati punctele de vedere ale partilor cu privire la definitia pietei
produsului/pietei geografice)]:

Indicatorii, sursele si metodologia urmata pentru calcularea cotei de piata. Daca valoarea si volumul nu sunt cei mai obisnuiti indicatori pentru calcularea cotei de
piata pe pietele relevante, trebuie si furnizati cote de piata pe baza unor indicatori alternativi si sa explicati:

Furnizati datele de contact ale concurentului 1, ale concurentului 2 si ale concurentului 3 in formatul prevazut:




7.3. Completati tabelul de mai jos in cazul in care concentrarea conduce la relatii pe verticald care intrd sub incidenta punctului 134 din
Regulamentul privind concentrdrile economice. Trebuie sa reproduceti tabelul de cate ori este necesar pentru a acoperi toate pietele plauzibile pe

care le-ati luat in considerare*?.

Relatii pe verticalid — Cote de piata

TN AMONTE
Precedente (a se Piata plauzibila a | Piata geografica Anul X-2 Anul X-1 Anul X
include o trimitere la produsului  luatd | plauzibild luatd Furnizor
punctele relevante) in considerare n considerare Valoare | Volum | Valoare | Volum | Valoare | Volum
Intreprinderea implicata 1 % % % % % %
Intreprinderea implicati 2 % % % % % %
Intreprinderea implicati 3 % % % % % %
Combinat % %
Concurentul 1
Concurentul 2
Concurentul 3
Altii
Total 100% 100% 100% 100% 100% 100%
Dimensiunea pietii MDL MDL MDL

Descrieti activitatile partilor pe aceasta piata:

Furnizati detalii suplimentare aici (in special daci nu existd precedente, trebuie si furnizati punctele de vedere ale partilor cu privire la definitia pietei

produsului/pietei geografice)]:

Indicatorii, sursele si metodologia urmati pentru calcularea cotei de piati. Daci valoarea si volumul nu sunt cei mai obisnuiti indicatori pentru calcularea cotei de
piata pe pietele relevante, trebuie si furnizati cote de piati pe baza unor indicatori alternativi si sa explicati:

Furnizati datele de contact ale concurentului 1, ale concurentului 2 si ale concurentului 3 in formatul prevazut:

 De exemplu, daci, in ceea ce priveste relatia pe verticald dintre piata din amonte U si piata din aval D, ati luat in considerare definitiile plauzibile ale pietei din amonte U1l
si U2, trebuie sa includeti doud tabele: unul cu informatii privind U1 si D si unul cu informatii privind U2 si D




Relatii pe verticalid — Cote de piata

TN AVAL
Precedente (a se Piata plauzibila a | Piata geografica Anul X-2 Anul X-1 Anul X
include o trimitere la produsului luatd | plauzibild luatd Furnizor
punctele relevante) in considerare n considerare Valoare | Volum | Valoare | Volum | Valoare | Volum
Intreprinderea implicata 1 % % % % % %
Intreprinderea implicata 2 % % % % % %
Intreprinderea implicati 3 % % % % % %
Combinat % % % % % %
Concurentul 1
Concurentul 2
Concurentul 3
Altii
Total 100% 100% 100% 100% 100% 100%
Dimensiunea pietii MDL MDL MDL

Descrieti activititile partilor pe aceasta piata:

Furnizati detalii suplimentare aici (in special daci nu existd precedente, trebuie si furnizati punctele de vedere ale partilor cu privire la definitia pietei

produsului/pietei geografice)]:

Indicatorii, sursele si metodologia urmata pentru calcularea cotei de piata. Daca valoarea si volumul nu sunt cei mai obisnuiti indicatori pentru calcularea cotei de
piati pe pietele relevante, trebuie si furnizati cote de piata pe baza unor indicatori alternativi si s explicati:

Furnizati datele de contact ale concurentului 1, ale concurentului 2 si ale concurentului 3 in formatul previzut:
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7.4. Garantii si excluderi

Va rugam sa completati aceste informatii privind pietele identificate in sectiunile 7.2.
si 7.3%.

Oricare dintre partile la concentrare detine participatii semnificative care nu controleaza
(mai exact, peste 10 %) sau exercitd functii de conducere incrucisate in societati care isi
desfasoara activitatea pe aceleasi piete ca oricare dintre parti sau pe piete legate vertical | [1 Da
(de exemplu, Intreprinderea care preia controlul detine o participatie minoritara care nu | ]  Nu
controleaza sau directori comuni intr-o intreprindere activa pe aceeasi piatd ca
societatea-tinta).
Unul sau mai multi concurenti ai partilor detin o participatie semnificativd care nu
controleaza (mai exact, peste 10 %) in oricare dintre intreprinderile implicate. " Da
Daca da: N
indicati participatia %: . u
indicati drepturile aferente participatiei:
Partile sunt active pe piete invecinate aflate in strinsd legaturd si oricare dintre parti
ST 9 e . . . . ~ |0 Da
detine individual o cotd de piatd de cel putin 30 % pe oricare dintre aceste piete, in N
conformitate cu orice definitie plauzibila a pietelor - u
Vor ramane mai putin de trei concurenti cu cote de piatd de peste 5 % pe oricare dintre - Da
piete, ceea ce va genera suprapuneri orizontale sau relatii pe verticald in conformitate cu N
orice definitie plauzibila a pietelor. - u
Pragurile cotei de piata relevante sunt depasite in ceea ce priveste capacitatea in | [ Da
conformitate cu orice definitie plauzibili a pietelor™. 0 Nu
Partile (sau una dintre ele) sunt recent intrate pe pietele care se suprapun (mai exact, au | [] Da
intrat pe piata in ultimii trei ani) [0 Nu
, , . o - Da
Partile sunt inovatori importanti pe pietele care se suprapun. 7 Nu
, , . , e - Da
Partile au introdus pe piatd un produs important in curs de dezvoltare in ultimii 5 ani. 0 Nu
Concentrarea genereaza suprapuneri intre produsele in curs de dezvoltare sau intre | [/ Da
produsele in curs de dezvoltare si produsele comercializate. O Nu
Una dintre parti intentioneaza sa se extindd pe pietele produselor si/sau pe pietele
geografice pe care isi desfagoard activitatea cealaltd parte sau care se afld in relatie pe | - pg
verticala cu piata produselor pe care cealaltd parte isi desfasoara activitatea.
Explicati produsele sau serviciile implicate de astfel de planuri si calendarul acestora: = Nu
[text liber].
In lanturile de productie cu mai mult de doud niveluri, cotele de piata individuale sau 7 Da
combinate ale partilor sunt mai mari sau egale cu 30 % pe oricare dintre nivelurile
lantului valoric (in ceea ce priveste valoarea, volumul sau capacitatea). o Nu

Daca ati raspuns ,,da” la oricare dintre intrebirile de mai sus, explicati de ce considerati ca
acest caz ar trebui tratat in conformitate cu procedura simplificata si furnizati toate detaliile
relevante: [text liber].

Y Completati un singur tabel pentru toate pietele care intrd sub incidenta punctului 134 din Regulamentul
privind concentrarile economice pentru care nu se aplica niciuna dintre garantii/excluderi (mai exact, raspunsul
la toate intrebarile din sectiunea 7.4 este ,,Nu”). Pentru fiecare piata care intra sub incidenta punctului 134 din
Regulamentul privind concentrarile economice pentru care raspunsul la cel putin o intrebare este ,,Da”, trebuie
sd furnizati un tabel separat

Y Daca acest indicator nu este relevant pentru pietele pe care concentrarea genereazd o suprapunere orizontala
sau o relatie pe verticald intre activitatile partilor, va rugdm sa selectati ,,Nu”
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Sectiunea 8

Informatii privind piata
8.1. In ceea ce priveste fiecare piata afectatd, furnizati urmitoarele informatii pentru fiecare
din ultimii trei ani:
8.1.1. pentru fiecare dintre partile la concentrare, natura activitatii Intreprinderii, principalele
filiale active si/sau marci, denumirile produselor si/sau marcile comerciale utilizate in fiecare
dintre aceste piete;
8.1.2. o estimare a dimensiunii totale a pietei in ceea ce priveste valoarea vanzarilor (in lei) si
volumul lor (in unitét,:i)l‘r’. Trebuie sa indicati baza de calcul si sursele utilizate in acest sens si
sa furnizati, daca sunt disponibile, documentele necesare pentru confirmarea acestor calcule;
8.1.3. pentru fiecare dintre partile la concentrare, vanzarile ca valoare si volum, precum si o
estimare a cotelor de piatd;
8.1.4. o estimare a cotei de piata ca valoare (si, dupd caz, ca volum) a tuturor concurentilor
(inclusiv importatori) care detin cel putin 5 % din piata relevantd care este luatd in
considerare. Ar trebui sa identificati sursele utilizate pentru calculul acestor cote de piata si sa
furnizati documentele necesare in vederea confirmarii acestui calcul, daca aceste documente
sunt disponibile;
8.1.5. o estimare a capacitatii totale pe pietele relevante. Trebuie sa identificati cum s-a
repartizat in ultimii trei ani aceasta capacitate intre diferitele parti la concentrare si care au
fost gradele respective de utilizare a capacitatii. Dupd caz, trebuie sa indicati localizarea si
capacitatea instalatiilor de productie ale fiecareia dintre partile la concentrare de pe pietele
afectate;
8.1.6. informatii privind produsele in curs de dezvoltare ale partilor si ale concurentilor
acestora (inclusiv stadiul de dezvoltare a acestora, o estimare a vanzarilor preconizate si a
cotelor de piata ale partilor la concentrare pentru urmatorii trei pand la cinci ani).

Informatii privind suprapunerile orizontale si relatiile pe verticala care implica produse
in curs de dezvoltare

8.2. In ceea ce priveste fiecare definitie plauzibila a pietei relevante a produsului si a pietei
geografice relevante, in cazul 1n care existd o suprapunere orizontald sau o relatie pe verticala
care implica (i) unul sau mai multe produse comercializate de catre una sau mai multe dintre
partile la concentrare si unul sau mai multe produse in curs de dezvoltare ale altor parti la
concentrare™®; sau (ii) produse in curs de dezvoltare ale partilor la concentrare, trebuie sa
furnizati informatiile incluse 1n tabelele de mai jos:

' Valoarea si volumul unei piete trebuie si corespundd productiei, scizandu-se exporturile si adiugandu-se
importurile pentru zonele geografice luate in considerare.

18 Aceastd sectiune nu trebuie completatd dacd ati prezentat aceste informatii in sectiunea 8.1.6 cu privire la
aceleasi produse in curs de dezvoltare.
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Suprapuneri orizontale care implici produse in curs de dezvoltare

. 1 1= 17
includs o timitore | aprodusaui | Pl scosafics | e A e Produse in curs de
la punctele luata in plauzibila luata Furnizor Valoare Volum | Valoare Volum Valoare Volum dezvoltare
relevante) considerare in considerare (Denumire)
Intreprinderea implicata 1 % % % % % %
Intreprinderea implicati 2 % % % % % %
Intreprinderea implicata 3 % % % % % %
Combinat % % % % % %
Concurentul 1 % % % %
Concurentul 2 % % % %
Concurentul 3 % % % %
Altii % % % %
Total 100% 100% 100% 100% 100% 100%
Dimensiunea pietii MDL MDL MDL

Descrieti activititile partilor pe aceasta piata:

Furnizati detalii suplimentare aici (in special daci nu exista precedente, trebuie sa furnizati punctele de vedere ale partilor cu privire la definitia pietei produsului/pietei geografice):

Indicatorii, sursele si metodologia urmata pentru calcularea cotei de piata. Daca valoarea si volumul nu sunt cei mai obisnuiti indicatori pentru calcularea cotei de piata pe pietele
relevante, trebuie si furnizati cote de piati pe baza unor indicatori alternativi si si explicati.

Furnizati informatii privind produsele in curs de dezvoltare ale partilor si ale concurentilor acestora (inclusiv stadiul de dezvoltare a acestora, o estimare a vanzarilor preconizate si a
cotelor de piati ale pértilor la concentrare pentru urmitorii trei pani la cinci ani).

Furnizati datele de contact ale concurentului 1, ale concurentului 2 si ale concurentului 3 in formatul previzut.

" Furnizati cotele de piatd pentru concurentii cu produse comercializate. Daca nu exista produse comercializate, va rugam sa furnizati cel putin trei concurenti care dezvolta
produse concurente
'8 Furnizati cote de piata in cazul in care una sau mai multe parti au produse comercializate
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Relatii pe verticala care implici produse in curs de dezvoltare

Tn amonte
. 1 1< 19
include o wimiere | aprodusciui | P ecograticd | sk A A Produse in curs de
la punctele luata in glaumbl-l d luata Furnizor Valoare Volum | Valoare Volum Valoare Volum dezvoltare
relevante) considerare in considerare (Denumire)
Intreprinderea implicata 1 % % % % % %
Intreprinderea implicati 2 % % % % % %
Intreprinderea implicata 3 % % % % % %
Combinat % % % % % %
Concurentul 1 % % % %
Concurentul 2 % % % %
Concurentul 3 % % % %
Altii % % % %
Total 100% 100% 100% 100% 100% 100%
Dimensiunea pietii MDL MDL MDL

Descrieti activititile partilor pe aceasta piata:

Furnizati detalii suplimentare aici (in special daca nu existi precedente, trebuie si furnizati punctele de vedere ale pértilor cu privire la definitia pietei produsului/pietei geografice):

Indicatorii, sursele si metodologia urmata pentru calcularea cotei de piata. Daci valoarea si volumul nu sunt cei mai obisnuiti indicatori pentru calcularea cotei de piata pe pietele
relevante, trebuie si furnizati cote de piati pe baza unor indicatori alternativi si sa explicati.

Furnizati informatii privind produsele in curs de dezvoltare ale partilor si ale concurentilor acestora (inclusiv stadiul de dezvoltare a acestora, o estimare a vinzirilor preconizate si a
cotelor de piati ale pértilor la concentrare pentru urmitorii trei pani la cinci ani).

Furnizati datele de contact ale concurentului 1, ale concurentului 2 si ale concurentului 3 in formatul previzut.

19 Furnizati cotele de piatd pentru concurentii cu produse comercializate. Daca nu exista produse comercializate, va rugam sa furnizati cel putin trei concurenti care dezvolta
produse concurente
0 Furnizati cote de piata in cazul in care una sau mai multe pérti au produse comercializate
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Relatii pe verticala care implica produse in curs de dezvoltare

Tn aval
7 PR 21
inluds o timitore | a produsaui | Pia ecograicd | Az A e Produse i curs de
la punctele luata in Elaumbl-l d luata Furnizor Valoare Volum | Valoare Volum Valoare Volum dezvoltare
relevante) considerare in considerare (Denumire)
Intreprinderea implicati 1 % % % % % %
Intreprinderea implicati 2 % % % % % %
Intreprinderea implicati 3 % % % % % %
Combinat % % % % % %
Concurentul 1 % % % %
Concurentul 2 % % % %
Concurentul 3 % % % %
Altii % % % %
Total 100% 100% 100% 100% 100% 100%
Dimensiunea pietii MDL MDL MDL

Descrieti activititile partilor pe aceasta piata:

Furnizati detalii suplimentare aici (in special daca nu existi precedente, trebuie si furnizati punctele de vedere ale pértilor cu privire la definitia pietei produsului/pietei geografice):

Indicatorii, sursele si metodologia urmata pentru calcularea cotei de piati. Daca valoarea si volumul nu sunt cei mai obisnuiti indicatori pentru calcularea cotei de piata pe pietele
relevante, trebuie sé furnizati cote de piati pe baza unor indicatori alternativi si sa explicati.

Furnizati informatii privind produsele in curs de dezvoltare ale partilor si ale concurentilor acestora (inclusiv stadiul de dezvoltare a acestora, o estimare a vinzirilor preconizate si a
cotelor de piati ale partilor la concentrare pentru urmatorii trei pana la cinci ani).

Furnizati datele de contact ale concurentului 1, ale concurentului 2 si ale concurentului 3 in formatul previzut.

2! Furnizati cotele de piata pentru concurentii cu produse comercializate. Daci nu exista produse comercializate, va rugdm sa furnizati cel putin trei concurenti care dezvolta
produse concurente
“2 Furnizati cote de piata in cazul in care una sau mai multe parti au produse comercializate
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Sectiunea 9
Conditii generale pe pietele afectate
9.1. Identificati principalii cinci furnizori independenti ai partilor la concentrare si cota
individuala din achizitiile (de materii prime sau de bunuri utilizate la fabricarea produselor in
cauza) de la fiecare dintre acesti furnizori. Precizati date de contact pentru fiecare dintre
acesti furnizori.

Structura ofertei
9.1.1 Furnizati o explicatie succintd a structurii ofertei pe fiecare dintre pietele afectate.
Precizati, in special:
(@) modul de functionare a acestor piete;
(b) modul in care partile la concentrare si cei mai mari concurenti ai acestora produc si vand
produsele si/sau serviciile (de exemplu, daca partile la concentrare si cei mai mari concurenti
ai acestora produc si vand la nivel local);
() modul in care partile la concentrare calculeaza nivelul preturilor produselor si/sau
serviciilor,;
(d) natura si gradul de integrare pe verticala a fiecareia dintre partile la concentrare fata de
concurentii lor principali.

Structura cererii

9.2. Identificati principalii cinci clienti independenti ai partilor la concentrare de pe fiecare
piata afectata si cota individuald din vanzarile totale de astfel de produse cétre fiecare dintre
acesti clienti. Precizati date de contact fiecare dintre acesti clienti.
9.2.1. Furnizati o explicatie succintd a structurii cererii pe fiecare piata afectata, precizand in
special:
(a) diferitele etape prin care trec pietele, de exemplu inceputul dezvoltarii, expansiunea,
maturitatea si declinul, precum si o previziune a ratei de crestere a cererii;
(b) importanta preferintelor clientilor, de exemplu in ceea ce priveste fidelitatea pentru o
marca, furnizarea de servicii Tnainte si dupad vanzare si furnizarea unei game complete de
produse sau de efecte de retea;
(c) rolul costurilor de schimbare (ca timp si cheltuieli) pentru clientii care trec de la un
furnizor la altul, in ceea ce priveste ambele elemente urmatoare:

(i) produsele existente;

(ii) produsele noi care inlocuiesc produse existente (inclusiv orizontul de timp normal al
contractelor cu clientii);
(d) gradul de concentrare sau de dispersie a clientilor;
(e) modul in care clientii cumpara produsele sau serviciile in cauza.

Sectiunea 10
Diferentierea produsului si intensitatea relatiei comerciale
10.1. Furnizati o explicatie succinta a gradului de diferentiere a produsului pe fiecare piata
afectata, precizand, in special:
(@) rolul si importanta diferentierii produsului din punctul de vedere al calitatii si al altor
caracteristici ale produsului;
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(b) orice repartizare a clientelei intre diferite grupuri, cu o descriere a ,,clientului tipic”
pentru fiecare grup;

(c) pentru suprapunerile orizontale, rivalitatea dintre partile la concentrare in general,
precum si gradul de substituire Intre produsele partilor la concentrare, inclusiv pentru fiecare
dintre grupurile de clienti si pentru ,,clientii tipici” identificati in raspunsul la intrebarea de la
litera (b).

10.2. Furnizati o scurtd descriere privind:

(a) sistemele de distributie existente pe piata si importanta lor, precum si masura in care
distributia este asiguratd de terte parti si/sau de intreprinderi care apartin aceluiasi grup ca si
partile, precum si importanta contractelor de distributie exclusiva si a altor tipuri de contracte
pe termen lung;

(b) retelele de servicii existente (de exemplu, Intretinere si reparatii) si importanta lor pe
aceste piete. In ce masura sunt asigurate aceste servicii de terte parti si/sau de intreprinderi
care apartin aceluiasi grup ca si partile?

Intrarea pe piata si iesirea de pe piata
10.3. Indicati daca, in ultimii cinci ani, a avut loc o intrare importanta pe oricare dintre pietele
afectate. Daca da, identificati intreprinderile care au intrat pe piata si furnizati o estimare a
cotei de piata curente a fiecareia dintre aceste Intreprinderi.
10.4. Indicati daca, in opinia dumneavoastra, exista intreprinderi (inclusiv cele care, la
momentul actual, isi desfasoard activitatea in afara teritoriul Republicii Moldova), care ar
putea intra pe vreuna dintre pietele afectate. Daca da, explicati motivele pentru care aceasta
intrare pe piatd este posibila si furnizati o estimare a termenului in care aceastd intrare poate
surveni.
10.5.Furnizati o scurtd descriere a principalilor factori care influenteazd intrarea pe piata
pentru fiecare dintre pietele afectate, analizand intrarea atat din punct de vedere geografic, cat
si din punctul de vedere al produselor. In acest sens, ar trebui tineti seama, dupa caz, de:

(@) costurile totale ale intrarii (cercetare si dezvoltare, productie, stabilirea sistemelor de
distributie, promovare, publicitate, servicii de asistentd etc.) la o scard echivalentd celei a
unui concurent viabil si important, indicand cota de piata a unui astfel de concurent;

(b) barierele juridice sau de reglementare la intrare, cum ar fi o autorizare din partea unei
administratii publice sau existenta unor standarde, sub orice forma;

(c) barierele in calea accesului la clienti, cum ar fi cele care rezultd din procedurile de
omologare a produselor, sau importanta reputatiei si o experienta dovedita;

(d) necesitatea si posibilitatea de a obtine acces la brevete, know-how si alte drepturi de
proprietate intelectuald pe aceste piete;

(e) masura in care fiecare dintre partile la concentrare este titular de brevet, acorda sau
primeste licente, know-how si alte drepturi pe pietele relevante;

(f) importanta economiilor de scara si de gama si a efectelor de retea pentru productia sau
distributia de produse si/sau servicii pe pietele afectate;

(9) accesul la sursele de aprovizionare, de exemplu disponibilitatea materiilor prime si a
infrastructurilor necesare.

17



10.6. Explicati daca una dintre partile la concentrare sau unul dintre concurenti are produse in
curs de dezvoltare® sau daci doreste sa isi extinda capacitatea de productie sau de vanzare pe
oricare dintre pietele afectate. Daca da, furnizati o estimare a vanzarilor si a cotelor de piata
preconizate ale partilor la concentrare pe urmatorii trei pana la cinci ani.

10.7. Indicati daca, 1n ultimii cinci ani, a avut loc o iesire de pe oricare dintre pietele afectate.
Daci da, identificati intreprinderea care a iesit de pe piatd si oferiti o estimare a cotei sale de
piatd in anul anterior iesirii.

Cerere si dezvoltare
10.8. Precizati importanta, pentru pietele afectate, a cercetarii si a dezvoltarii in ceea ce
priveste capacitatea intreprinderii de a concura pe termen lung. Explicati natura lucrarilor de
cercetare si de dezvoltare realizate pe pietele afectate de intreprinderile care sunt parti la
concentrare. In acest sens, ar trebui sa tineti seama, dupa caz, de urmatoarele:

(a) revolutia si intensitatea cercetarii si dezvoltarii pe aceste piete si pentru partile la
concentrare; intensitatea cercetarii si dezvoltdrii poate fi ilustratd prin cheltuielile pentru
cercetare si dezvoltare; numarul de angajati dedicati cercetdrii si dezvoltarii (numarul de
persoane ocupate in echivalent norma intreagd); numarul si importanta facilitatilor de
cercetare si dezvoltare sau numarul de brevete depuse in cursul ultimilor trei ani;

(b) evolutia progresului tehnologic pe pietele respective intr-o perioada de timp adecvata
(inclusiv frecventa introducerii de noi produse si/sau servicii, evolutia produselor si/sau a
serviciilor, a procedeelor de fabricatie, a sistemelor de distributie);

(c) planurile si prioritatile in materie de cercetare pe care partile la concentrare le au
pentru urmatorii trei ani.

Date de contact

10.9. Furnizati numele, adresa, numarul de telefon si adresa de e-mail ale sefului
departamentului juridic (sau ale persoanei care exercitd functii similare si ale directorului
general, daca nu exista o astfel de persoand) pentru:

(a) concurentii enumerati in sectiunea 8.1.4;

(b) cei mai importanti zece clienti ai fiecarei parti pe fiecare dintre pietele afectate;

(c) intreprinderile intrate recent pe piata enumerate in sectiunea 10.3 si

(d) intreprinderile care ar putea intra pe piatd enumerate in sectiunea 10.4.
10.10. Indicati numele, adresa, numarul de telefon si adresa de e-mail ale unuia sau mai
multor reprezentanti ai principalelor sindicate si/sau ai principalelor asociatii de lucratori care
existd 1n cadrul partilor la concentrare (dupa caz).

Sectiunea 11
Cresterea eficientei
Tn cazul in care doriti ca, in mod specific, Consiliul Concurentei si examineze, inci de la
inceput®, dacid cresterile in eficientd create de concentrare pot imbunititi capacitatea si

2 Cu referire la raspunsul dumneavoastri la sectiunile 8.1.6 si 8.2 de mai sus

? Nefurnizarea informatiilor solicitate privind cresterile in eficient in etapa notificirii nu impiedica furnizarea
acestor informatii Intr-o etapa ulterioara. Cu toate acestea, cu cat informatiile sunt furnizate mai devreme, cu atat
Consiliul Concurentei va putea verifica mai bine argumentele privind cresterile in eficientad
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interesul noii entitdti de a actiona in favoarea competitivitatii in avantajul consumatorilor,
furnizati o descriere a fiecarei cresteri in eficientd (inclusiv economiile de costuri,
introducerea unor noi produse si Tmbunatatirile serviciilor si ale produselor) care, in opinia
partilor, ar trebui sa rezulte din concentrarea propusa pentru fiecare produs in cauza, precum
si documentele anexate corespunzitoare®.

Pentru fiecare crestere in eficientd pretinsd, furnizati urmatoarele informatii:

(@) o explicatie detaliatd a modului in care concentrarea propusd permite noii entitati sa
obtina cresterea in eficientd. Precizati masurile pe care partile urmeaza sd le ia in vederea
obtinerii cresterii in eficientd, riscurile aferente obtinerii cresterii in eficientd, perioada de
timp si costurile necesare obtinerii acesteia;

(b) in cazul Tn care este posibil in mod rezonabil, o evaluare a cresterii in eficientd si o
explicatie detaliatda a modului de calculare a acestei evaluari. Dupa caz, furnizati si o estimare
a importantei cresterilor 1n eficienta legate de introducerea de noi produse sau de Tmbunatatiri
ale calitatii. Pentru cresterile in eficientd care presupun economii de costuri, indicati separat
economiile de costuri fixe punctuale, economiile de costuri recurente si economiile de costuri
variabile (in Lei/unitate si in Lei/an);

(c) masura in care clientii pot beneficia de pe urma cresterii in eficienta si o explicatie
detaliatd a modului in care se ajunge la aceasta concluzie;

(d) motivul pentru care partea nu poate sau partile nu pot obtine cresterea in eficientd in
aceeasi masura prin alt mijloc decat prin concentrarea propusa si intr-un mod care nu este
susceptibil sa ridice probleme de concurenta.

Sectiunea 12
Societati in comun
In cazul unei societiti in comun, in sensul art. 20 alin.(2) lit.b) din Legea nr.183/2012,
raspundeti la urmatoarele intrebari:

(@) Doua sau mai multe societiti-mama continud intr-o masura semnificativd sa
desfasoare activitdti pe aceeasi piatd cu societatea in comun sau pe o piatd care se
gaseste in amonte sau In aval fatd de piata societatii iIn comun sau pe o piatd
invecinata strans legata de aceasta piata?

Daca raspunsul este afirmativ, precizati pentru fiecare dintre pietele respective:

() cifra de afaceri a fiecarei societdti-mama in exercitiul financiar precedent;

(i)  importanta economica a activitatilor societdtii in comun in raport cu aceasta cifra

de afaceri;

(ili)  cota de piata a fiecarei societati-mama.

(b) In cazul in care raspunsul la intrebarea de la litera (a) este afirmativ si estimati ca
instituirea societdtii in comun nu conduce la o coordonare intre intreprinderi independente
care restrange concurenta in sensul articolului 5 si 6 din Legea nr.183/2012a concurentei,
furnizati motivele.

% Pentru mai multe indrumari cu privire la evaluarea cresterilor in eficientd, a se vedea Orientarile Comisiei
privind evaluarea concentrarilor orizontale in temeiul Regulamentului Consiliului privind controlul
concentrarilor economice intre intreprinderi (JO C 31, 5.2.2004, p. 5)
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(c) Fara a aduce atingere raspunsurilor la intrebarile de la lit. (a) si (b) si pentru a se
asigura posibilitatea efectuarii unei evaluari complete a cazului de catre Consiliul
Concurentei, in eventualitatea in care considerati cd se aplica conditiile prevazute la articolul
6 din Legea nr.183/2012, explicati de ce credeti acest lucru. In temeiul art. 6 din Legea
nr.183/2012, dispozitiile art. 5 alin. (1) din Legea nr.183/2012 pot fi declarate neaplicabile in
cazul in care operatiunea:

a) contribuie la imbunatatirea producerii sau distributiei de produse ori la promovarea
progresului tehnic sau economic;

b) asigurd consumatorilor o parte echitabila din beneficiul obtinut;

¢) nu impun intreprinderilor in cauza restrictii care nu sunt indispensabile pentru atingerea
obiectivelor mentionate la lit. a) si b);

d) nu ofera intreprinderilor posibilitatea de a elimina concurenta in ceea ce priveste o parte
semnificativa a produselor in cauza.

Sectiunea 13
Declaratie
La semnarea notificarii de catre reprezentantii intreprinderilor/persoanelor fizice,
acestia trebuie sa prezinte in original dovada scrisd ca au fost autorizati sd reprezinte
respectivele intreprinderi/persoane fizice. Aceasta autorizare scrisa/imputernicire trebuie sa
insoteasca notificarea.
Este obligatoriu ca notificarea sa se incheie cu urmatoarea declaratie, care trebuie
semnata de toate partile care fac notificarea sau in numele acestora.

., Partea care face notificarea sau partile care fac notificarea declara ca informatiile
furnizate in prezenta notificare sunt, dupa cunostinta lor, adevarate, corecte si complete, ca
au fost furnizate copii conforme si complete ale documentelor solicitate Tn prezentul
formular, ca toate estimarile sunt prezentate ca atare si constituie estimarile cele mai precise
ale faptelor in cauza si ca toate opiniile exprimate sunt sincere.

Acestea au luat cunostinta de dispozitiile art. 68 alin. (1) subpunctul (1) si 2) din
Legea nr.183/2012..”

Pentru formularele semnate digital, urmatoarele campuri sunt doar in scop informativ.
Acestea ar trebui sa corespunda datelor semnaturii (semnaturilor) electronice.

Data:

[semnatarul 1] [semnatarul 2, daca este cazul]
Nume: Nume:

Organizatie: Organizatie:

Functie: Functie:

Adresa: Adresa:

Numar de telefon: Numar de telefon:

E-mail: E-mail:

[,,semnatura electronica”/semnatura] [,,semnatura electronica”/semnatura]
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